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ILV s. r. o. 

 Motivy k realizaci projektů 
Firma ILV s. r. o. nabízí kompletní služby ve výrobě elektroniky – vývoj, osazování a pájení desek plošných 
spojů, elektrické a funkční testy a konečnou montáž výrobků. Firma rovněž nabízí realizaci fotovoltaických 
elektráren na klíč. Vlastním produktem firmy jsou elektronické zvony a LCD displej pro fotovoltaické 
elektrárny. Společnost usiluje o získání nových zákazníků v zemích EU. 

 Průběh realizace 
Náplní projektu byla účast firmy ILV na veletrhu ELECTRONICA 2008, který se konal ve dnech 11. 11. až 
14. 11. 2008 v Mnichově.  

 Financování projektu 

Název projektu  Program  Celkové 
náklady na 

projekt  

Způsobilé 
výdaje 

projektu  

Celk. výše 
dotace  

Délka trvání 
projektu 

ELECTRONICA 

2008 

Marketing 0,6 mil Kč. 0,5 mil. Kč 0,25 mil. Kč 12 měsíců 

 Přínosy projektu 
Přínos projektu spočíval v navázání nových kontaktů a ve zvýšení exportního potenciálu. Společnost 
předpokládá, že díky nalezení nových zákazníků dojde během následujících tří let od realizace projektu ke 
zvýšení obratu firmy o 6 %. 

 Zapojení regionální kanceláře 
Projekt byl konzultován s regionální kanceláří. 

 Citace zástupce firmy 
„Regionální kancelář nám vždy vyšla se vším maximálně vstříc a i s aplikací eAccount, prostřednictvím 
které se žádosti podávají, jsme vcelku spokojeni. Co už ale hodnotíme hůře, je komunikace s projektovým 
manažerem na centrále a dlouhá doba zpracování žádosti,“ uvádí Ing. Robert Neubauer z ILV. 

 


