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 SOLODOOR a.s. 

 Motivy k realizaci projektů 
Společnost SOLODOOR a.s. patří ve svém oboru mezi přední výrobce v ČR. Výrobní program společnosti 
tvoří zejména obložkové zárubně, světlíky, interiérové dveře hladké, rámečkové, požárně odolné, dveře 
protihlukové, dveře posuvné, dveře s výplní z odlehčené dřevotřískové desky. Přes neustálý nárůst 
produkce dosud nedošlo k rozsáhlejší rekonstrukci řídícího a operačního systému. Původní informační 
systém byl postupně upravován vlastními silami ve spolupráci s místními firmami.  

 Průběh realizace 
Cílem projektu je zvýšit produktivitu práce optimalizací výrobního procesu, sjednotit stávající systém řízení 
a odstranit tak nekompatibilitu aplikací. Dále optimalizovat řízení výroby s cílem vyhovět zákonitým 
požadavkům a tak se přizpůsobit trhu s možností lépe se orientovat na zákazníka, zvýšit 
konkurenceschopnost firmy v domácím i zahraničním prostředí. Projekt vychází z pořízení komplexního 
informačního systému ERP v rozsahu agendy ekonomické, výrobní, obchodní, modulu lidských zdrojů a 
manažerského rozhraní včetně nutného vybavení HW.  

 Financování projektu 

Název projektu  Program  Celkové 
náklady na 

projekt  

Způsobilé 
výdaje 

projektu  

Celk. výše 
dotace  

Délka trvání 
projektu 

Pořízení 

komplexního 

informačního 

systému ERP 

ICT v 

podnicích  

– výzva I. 

8,7 mil Kč. 7,3 mil. Kč 3,4 mil. Kč  

 Přínosy projektu 
Společnost od projektu očekává celkové zvýšení pružnosti produkce, což povede k zrovnoměrnění toku 
výroby se všemi pozitivními důsledky – posílení pozice na trhu, meziroční nárůst obratu, expanze na další 
trhy a tvorba nových pracovních míst. 

 Zapojení regionální kanceláře 
„V průběhu přípravy a realizace projektu bylo spolupracováno s regionální kanceláří v Plzni. Spolupráci 
hodnotím velmi pozitivně. Pracovníci této pobočky nám poskytli rychle a ochotně potřebné informace a tato 
regionální kancelář se pro nás stala významným komunikačním místem, které bych doporučil i ostatním 
žadatelům o dotaci. Rovněž bych doporučil ostatním žadatelům zúčastnit se seminářů, které tato kancelář 
pořádá, a které považuji za významný zdroj informací,“ uvedl IT PROJECT MANAGER firmy SOLODOOR 
Ing. František Vondrášek.  


